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0 1

Ahora mismo hay 
alguien
con menos que túconstruyendo lo que tú
llevas meses 
pensando.



0 2

¿ P O R  Q U É  N O  L O  H A S  E M P E Z A D O ?

□  No tengo dinero
□  No es el momento
□  Todavía no está lista
□  Le tengo miedo al qué dirán

Todas son la misma excusa.



0 3

H A C E  1 0  A Ñ O S

F O T O

Ingenuo. Con ganas de comerme el 
mundo.
Con una sola pregunta en la cabeza.



0 3

¿Qué hace que
las empresas
triunfen?



0 3

1 0  A Ñ O S  D E S P U É S

+400
E M P R E N D E D O R E S  A C O M PA Ñ A D O S

+150
E M P R E S A S  T R A B A J A D A S

2.1X
C R E C I M I E N T O  P R O M E D I O  E N  V E N TA S

2
M A E S T R Í A S  F U E R A  D E L  PA Í S

Yo hubiera pagado mi carro por el consejo que vengo a darles hoy.



0 3

Ustedes
me llevan
ventaja.



0 3

U N I V E R S I D A D  S A N  B U E N A V E N T U R A  —  C A L I ,  2 0 2 5

7 emprendimientos.
Partieron de cero.

4 de 7
R E C I B I E R O N  P R O P U E S TA S  D E  I N V E R S I Ó N  P R I VA D A  A  L O S  5  M E S E S

Esto no es teoría.



0 4

Lo que hace exitoso
a un emprendedor
no es la idea.
No es el mercado.Es la capacidad de generar 
ideas
y probarlas rápido.
Eso es todo.



0 5

El que se equivoca
más rápido,
gana más rápido.
No porque el error sea bueno.

Sino porque lo que aprendes

después del error no tiene precio.



0 6

T U  P R I M E R A  P R U E B A

NO El negocio completo
NO El logo
NO El sitio web

¿Alguien me pagaría
por resolver esto
esta semana?
Esa es tu primera prueba.



0 7

El error más caro:
construir sin
nadie mirando.
Tu audiencia se construye

antes de que el producto esté listo.

La gente no compra productos.

Compra personas en las que confía.



0 8

0 1 ¿Qué haces?
0 2 ¿Para quién?
0 3 ¿Qué problema resuelve?

3 líneas.
Sin jerga.
Sin rodeos.
Pruébalo ahora.



0 9

Tu cliente
no está en tu cabeza.
Está en la calle.
En Instagram.
En el grupo de WhatsApp.
Pregúntales si pagarían.

No si les gusta.

Si pagarían.
El mercado no miente. Tu familia sí.



1 0

A N T E S  D E  S A L I R  D E  A Q U Í

0 1 Escribe una idea.
0 2 Escribe 3 personas reales a las que llamas esta 

semana.
0 3 Pregúntales si pagarían.

Eso es emprender.
No el plan.
La llamada.
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https://impulsa.do/
https://impulsa.do/
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